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Lifta picCs

90 sekunzu laika parlieciniet slimnicas direktoru, lai vins iegadajas jusu
produktu.

2-4 brivpratigie par savu projektu



Lifta picCs

90 sekunzu laika parlieciniet finansétaju, lai vins iegulda jusu projekta.

2-4 brivpratigie par savu projektu



DARBNICAS PLANS

Ko darisim sodien?

©

9:00-9:30 9:30-9:40 9:40-10:40
T
Kapéc kadam Jautajumi Vértibas Ideju
tas rap? mentoriem fikséSana prezentacijas
Vértibas anatomija Komercializacijas Sapju karte Pitch + mentoru
Probléma - 3 lomas pirmie soli Kanva - Pitch atgriezeniska saite

Merkis: definét savu vértibas piedavajumu un spét to nopicot



Divi pasaules skati

ZINATNIEKS FINANSETAIJS

Véertibu meéra ar: Vértibu meéra ar:

e  Publikacijam un citéjamibu E e Ko problému tas atrisina
e Metodologisko stingribu e Kam tasir vajadzigs

e  Pétniecibas originalitati e Cikliela méra - mérojams

"Ko es pétu?"” "Kapéc kadam tas rip?"

43% startupu cies neveiksmi tirgus vajadzibu trikuma dé| - tikai 1 no 5 startupu validé tirgu pirms uzbdvésanas - klientu izpéte par 25% palielina veiksmes iespéjas



Kapéc klientu izpéte ir izskirosa?

70% 3nod

startupu cies neveiksmi, jo neviens nevélas gadijumos naudas izstkums ir SIMPTOMS. VC atbalstitu startupu cies neveiksmi,
pirkt to, ko vini uzbtvéja Célonis: product-market fit trakums nesasniedzot investoru kapitala atdevi
CB Insights, 2025 CB Insights, 2025 Kauffman Foundation

Early adopters - nevis "visi"

Saskana ar 500 Startups datiem, minimums, lai izlemtu par pivotu vai Pirmais klients ir cilvéks, kam probléma ir ASAKAKA neka citiem, kurs jau
turpinajumu, ir 40 klientu intervijas. Pirms tam - tikai hipotézes, ne fakti. meklé risinajumu un ir gatavs pielaut nepilnibas.



Tris slani - viens péetijums

FUNKCIJA

e Ko tehnologija dara "Biosensors méra 12 biomarkierus vienlaicigi" Kolégi, recenzenti
IEGUVUMS

0 Kas mainas lietotajam "Arsts iegast diagnozi 4x atrak, bez biopsijas"
No ka cilvéks atbrivojas "Arsts vairs nav atkarigs no konsultanta 48h velak" Finans&taji, partneri

Aizpildiet par savu projektu




1.3 - 9:15-9:23

Problemas definesana: tris soli

Identifice
problému

Laba probléma: bieZi sastopama,

nopietna, Sobrid risinata nepietiekami.

'Ko cilveki dara tagad?
Kapéc tas nav pietiekami?'

Piemers - sepse:

Noverte
merogu

Cik cilveku/organizaciju skar problema?
Paradi, ka ta ir pietiekami liela - ar
konkrétas nisas skaitliem.

Diagnostika aiznem 24-72h - mirstiba aug par ~7%/h - katra stunda maksa dzivibu.

Cena
inertumam

Kas notiek, ja nerisina?
Finansetaji atceras stastus, ne statistiku.

Plus: Kapéc tiesi TAGAD?

Startupiem kas
rundja ar 50+ klientiem
pirms blivésanas:

2x lielaka PMF
iespéja




RESURSI - THE MOM TEST

The Mom Test

Rob Fitzpatrick

Galvenais princips

Zinatnieks pie arsta

_ Co . X NEPAREIZI
"Jebkura ideja izklausas laba, ja to izskaidro mammai - jo vina tevi mil un negrib sapinat."

"Vai jis izmantotu atraku diagnostikas riku?"
Nekad neruna par savu ideju
Jauta par cilveka dzivi un problémam. Ja izskaidro ideju, cilvéks OIS it ) et

komenteé tavu ideju - nevis savu problemu.
v PAREIZI

Jauta par pagatni, ne nakotni

"Ko tu dariji, kad pédéjo reizi saskaras ar $o probléemu?" - derigs. "Vai "Pastastiet, ka pagajusoreiz sagaidijat diagnozi. Cik
tu izmantotu?" - nederigs. ilgi? Ko darijat pa to laiku? Ka tas ietekméja terapiju?"
Klausies faktus, ne komplimentus leglisti faktus par realu uzvedibu.

"Lieliska ideja!" - bezjedzigi. "Es So risinu ar Excel un tas aiznem 3h
nedela" - zelts.

ta pieejama brivi: momtestbook.com - LasiSanas laiks: ~2 stundas - Obligata pirms BioPhoT klientu intervijam




Tris lomas - tris dazadi pitch

B

LIETOTAIJS LEMUMA PIENEMEIJS
Fiziski izmanto Saka 'ja' vai 'né' Maksa
Pacients, arsts, laborants Direktors, iepirkumi, galv. arsts Apdrosinatajs, valsts, pacients
Ertaks darbariks Pieradita efektivitate Izmaksu samazinajums
Uzticami rezultati Atbilstiba reguléjumam Kliniski pieradita ietekme

Biezaka kltida: pitch sagatavots arstam, bet IEmumu pienem iepirkumu nodala.

Uzdevums: izveidojiet un aizpildiet lomu karti par savu projektu — kas ir jisu produkta lietotajs / lemuma pienéméjs / maksatajs.



Sapju un ieguvumu karte

SAPES (Pains) IEGUVUMI (Gains)

Funkcionalas Sagaidamie

Darba grutibas, neefektivitate Ko vin$/vina gaida no risinajuma
Emocionalas Vélamie

Stress, bailes, nedrosiba Kas parsniegtu ceribas

Socialas / profesionalas Negaiditi

Reputacija, juridiska atbildiba, finansialas sekas Ko vins$ pat nav apsvéris
% Asaka sape no visam? % lz3kiro$akais ieguvums lémuma?

Aizpildiet karti par VIENU lomu - parasti lemuma pienémeéju vai maksataju - 10 min



Sépju un ieguvu mu karte (Sepses piemérs — galvenais érsts)

SAPES (Pains) IEGUVUMI (Gains)

Funkcionalas Sagaidamie
Pasreizéja diagnostika aiznem 24-72h Preciza diagnostika, lai atri uzsaktu terapiju
Emocionalas Vélamie

Augsts mirstibas risks, radot pastavigu spiedienu uz peronalu,

L _ Rezultats dazu stundu laika
vini izvélas dot zales

Socialas / profesionalas Negaiditi

Katra diena intensivaja terapija izmaksa EUR, zales izmaksa

EUR, noveélota diagnose = pacienta nave + reputacija, Neinvaziva diagnostika.
juridiskas sekas
% Asaka sape no visam? % Iz8kiro$akais ieguvums [émuma?
Atkariba no Iénas diagnostikas Pieradita diagnostikas efektivitate

Aizpildiet karti par VIENU lomu - parasti lemuma pienémeéju vai maksataju - 10 min



Vertibas kanva

o Problema o Lomas

e Risinajums un ieguvums Ie Pieradijums (TRL)

|o Asaka sape o EsoSie risinajumi un trikumi

I 0 Kapéc tieSi tagad?

6 Ask

10 min individuals darbs - 4 min paros: 'Kas man Seit nav skaidrs?'



Elevator pitch - 90 sekundes

[Problemal], kas rada [negativas sekas].

Meés radam [produktu] prieks [klienta], kas ar [unikdlu veidu] [atrisina problemu], lai
[galvenais ieguvums].
Miisu [tehnologija/produkts] ir [pierddits], un sobrid ir istais bridis [darit], jo

[iemesls]. Tadel més mekléejam [ko], lai izdaritu [ko].



Elevator pitch - 90 sekundes

[Slimnicam ir problémas ar sepses diagnostiku], kas rada [vai nu liekas izmaksas preventivai zalu lietosanai,
vai nu gultas dienas intensivas terapijas nodaldas novélotas diagnostikas gadijuma, kas joprojam biezi beidzas
ar pacienta navi. Ipasi liela $i probléma ir jaundzimusajiem, kur sepse ir 15% no naves céloniem].

Meés radam [sepses diagnostikas POC] prieks [jaundzimuso skrininga], kas ar [neinvazivu paraugu ievaksanu
no urina] [laus atklat simptomus 10 reizes atrak], lai [laicigi noveérstu sareZgijumus un nevajadzigu
medikamentu lietoSanu, un ari ietaupitu slimnicai EUR uz vienu jaundzimuso].

Muasu [metode] ir [pieradita laboratorijas testos], un Sobrid ir istais bridis [ieguldit pasas iekdrtas izstradé], jo
[esam sanemusi priekspasitijumus no 20 slimnicam]. Tadél més mekléjam [100 000], lai [noalgotu uznémumu

XYZ, kas nodarbojas ar medicinas iekdrtu dizainu].



Elevator pitch - 90 sekundes

[Problema], kas rada [negativas sekas].

Mes radam [produktu] prieks [klienta], kas ar [unikalu veidu] [atrisina problemu], lai
[galvenais ieguvums].

Miisu [tehnologija/produkts] ir [pieréddits], un sobrid ir istais bridis [darit], jo
[iemesls]. Tadel més meklejam [ko], lai izdaritu [ko].

[Slimnicam ir problémas ar sepses diagnostiku], kas rada [vai nu liekas izmaksas preventivai zalu lietosanai, vai nu gultas
dienas intensivas terapijas nodalds novélotas diagnostikas gadijuma, kas joprojam biezi beidzas ar pacienta navi. Ipasi liela 51
probléma ir jaundzimusajiem, kur sepse ir 15% no naves celoniem].

Meés radam [sepses diagnostikas POC] prieks [jaundzimuso skrininga], kas ar [neinvazivu paraugu ievaksanu no urina] [laus
atklat simptomus 10 reizes atrak], lai [laicigi novérstu sareZgijumus un nevajadzigu medikamentu lietoSanu, un ari ietaupitu
slimnicai EUR uz vienu jaundzimuso].

Misu [metode] ir [pierddita laboratorijas testos], un sobrid ir istais bridis [ieguldit pasas iekdrtas izstrade], jo [esam sanémusi
priekspasdtijumus no 20 slimnicam]. Tadé] més mekléjam [100 000], lai [noalgotu uznémumu XYZ, kas nodarbojas ar medicinas
iekdrtu dizainu].

10 min rakstiet - 10 min feedback: 'Ko tu nesaprati?’, 'Ko gribétu dzirdét vairak?'




KAS VEIDO UZNEMUMA VERTIBU

Cetri pilari

©

Produkta atbilstiba tirgum

Tirgus izmérs un
kapitalizacija

Product-Market Fit

Uznémumamiir liela un
augosa potencialo klientu
baze. Ekonomiskie apréekini
sola strauju izaugsmi un
pelnu.

Produkts atbilst tirgus
vajadzibam. Ir saprotams,
kads ir produkta MVP un
kurs ir pirmais klients.

Vai kads to patiesam grib un

maksas?

Komanda
Team

Komanda spéj izveidot
produktu, vadit un
paplasinat uznémumu.
Svariga komandas
apnemsanas un
daudzveidiba.

Vai §1 komanda spéjto izpildit?

Konkurétspéja

Competitive Advantage

Uznémumam ir unikala
inovacija. Biznesa modelis
un tirgus stratégija dod
iesp€ju realizét
prieksrocibas ilgtermina.

Kapéc jus — un ne kads cits?




Resursi un
nakamie soli
Q Gaidamie soli

Osterwalder - turpina Sodienas sapju kartes logiku

Q BioPhoT uzsaukums
202
Rob Fitzpatrick - klientu intervijas bez maldino$am atbildém —> augusts 2026

FLPP projektu pieteikumi

Q e AELETEINEREN]

Christensen - ko cilveks patiesiba 'nopérk’

Paldies par daltbu - Voldemars Brédikis - https://www.linkedin.com/in/voldbred/
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